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3.2 Una Buena Cotizacion

Ejemplo:

Toda cotizacion debe presentarse en papel membretado con los datos de la
empresa, incluyendo domicilio completo, claves telefonicas internacionales
y nacionales, e-mail'y pagina en Internet, en su caso.

Tijuana, B.C.N., a 5 de marzo de 2001

T-SHIRT INC.

(Domicilio de la empresa)
(Teléfonos)

(Fax)

(E-mail)

SR. JOHN SMITH
PRESIDENTE

Estimado Sr. Smith:

Gracias por su solicitud de fecha 3 de marzo de 20__, con referencia EFC-0701-JP. En aten-
cion a la misma, nos complace enviarle la siguiente cotizacion:

Producto:
+ Camisas blancas de vestir para caballero mod. Elite, 100% algodon, segun muestra
con etiqueta No. 203,
+ Tallas de los Estados Unidos de América, de la 36 a la 44, largos de manga 3, 4y 5.

Fraccion Arancelaria en el Sistema Armonizado: 6205.20 descripcion
exenta de arancel de importacion en los E.U.A., con certificado de origen del TLCAN. Nuestros
productos cumplen con las reglas de origen de dicho tratado.

Especificaciones para los E.U.A.:
Cumplimiento de los estandares de The American National Standards Institute, asi como
de las normas de etiquetado de la Federal Trade Commission, y de las normas sobre
flamabilidad y seguridad de la Consumer Products Safety, de los Estados Unidos de
América.

Sirvase encontrar anexos:
Catalogos, muestras Yy listas de precios.

Las muestras son gratuitas hasta una docena. Después de esta cantidad se cobraran al



Presentacion
de la Cotizacion

50% de su precio, indicado en la presente cotizacion. Como se indica en las listas,
los precios son en dolares americanos (USCy), Free Carrier (FCA) Aeropuerto Inter-
nacional de la Ciudad de México, D.F., México y Carriage and Insurance Paid to (CIP)
Aeropuerto Internacional de Chicago, lllinois, E.U.A., sujetos a Incoterms 2000, Pu-
blicacion 560 de la Camara de Comercio Internacional.

Descuentos:
2% en pedidos mayores a 5,000 unidades y 3% en pedidos mayores a 1,000 uni-
dades.

Capacidad de exportacion con pedidos programados:
35,000 unidades mensuales.

Pedido minimo:
864 unidades (6 gruesas = 72 docenas).

La orden de compra debera ser aprobada previamente para su oportuna atencion.

Envase y Embalaje:
Cada camisa, con alma de cartoncillo y en bolsa individual de polietileno transparen-
te; cada seis camisas de la misma talla en caja de cartoncillo; y cada 24 cajas de
cartoncillo en caja de carton corrugado.

Unidad de manejo:
Caja de carton corrugado con 144 unidades, con un peso bruto de Kg.y
medidas de ___ de largo x de ancho x de alto.

Marcado de la unidad de manejo:

Forma de pago:
Carta de crédito irrevocable, a la vista y confirmada por banco estadounidense, abierta
a nuestro favor en el banco de su preferencia 30 dias calendario antes de la fecha de
embarque. La vigencia de la carta de crédito debera ser de 90 dias calendario.

Banco notificador o confirmador:

Tiempo de entrega:
Dentro de los 15 dias calendario siguientes a la confirmacion de la carta de crédito.

Vigencia:
90 dias calendario a partir de la fecha de la presente.
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Observaciones:
Se puede etiquetar con nuestra marca o la que ustedes indiquen, con la debida protec-
cion a los derechos de propiedad intelectual y registro de marcas.

Estamos a sus ordenes para cualquier comentario o aclaracion. En caso de que re-
quiera mas informacion o muestras no dude en llamarnos.

Atentamente,
Sr. Juan Pérez Lopez

Director de Exportaciones
Proveedora de Camisas, S.A.

Nota: Esta cotizacion puede ser complementada con el formato mostrado
en el Inciso 2-"Elementos Minimos de una Oferta o Cotizacion de
Exportacion”.

A continuacion se presenta una traduccion al inglés de esta cotizacion.




